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↑ お申込みはこちら →
（どちらからでも大丈夫です）

参加費
無料

第一部 不動産オーナーさんと考える３つの相続対策

個別相談会 １組３０分（限定６組）

月

0120-44-9923

あなたはどちらが良いですか？

「75歳を過ぎたが まだまだ元気！」

という今が相続計画を立てるときです

第二部

「相続問題」という重苦しくややこしい話を

かしこまった場所で話を聞くのではなく

ピクニックにいくようにリラックスして、気軽にお話しませんか。

会場まで
お車で送迎
いたします。

子どもたちが
相続のことで何年も
裁判で争っている

★送迎をご希望される方はお問合せの際に

「送迎もお願いします」とお伝えください。

税理士
さんの

次世代へバトンをつなぐセミナー＆
個別無料相談会

子どもたちがみんな仲良く
孫たちもイキイキしている

相続計画
している

相続計画
していない

税理士法人TAパートナーズ代表

税理士 相浦 圭太

ご予約連絡先

北九州市立農事センター
                     研修室B 

北九州市小倉南区

横代東1丁目6-1

会 場

次世代へバトンをつなぐセミナー＆
個別無料相談会
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し
か
し
、
こ
の
作
業
が
思
っ
た

よ
り
も
難
し
く
て
、
斜
め
に
張
り

付
い
た
り
、
な
か
な
か
垂
直
に
張

る
こ
と
が
で
き
ま
せ
ん
。
し
か
も
、

上
か
ら
壁
紙
が
は
が
れ
て
き
た
り

し
て…そ

こ
で
、
怖
が
っ
て
そ
っ
と
張

る
の
で
は
な
く
、
思
い
切
り
大
胆

に
張
っ
て
み
ま
し
た
。
「
私
は
壁

紙
職
人
だ
！
」
と
心
の
中
で
唱
え

な
が
ら
無
我
夢
中
で
や
る
と
、
思

い
の
ほ
か
上
手
く
張
る
こ
と
が
で

き
ま
し
た
。

刷
毛
を
使
い
な
が
ら
、
壁
と
壁

紙
の
間
に
入
っ
た
空
気
を
抜
い
て

い
く
と
、
ぴ
っ
た
り
と
き
れ
い
に

張
り
付
け
る
こ
と
が
で
き
ま
し
た
。

壁
紙
の
端
は
「
コ
ー
キ
ン
グ

剤
」
を
使
っ
て
処
理
す
る
こ
と
で
、

あ
ら
不
思
議
、
ガ
タ
ガ
タ
だ
っ
た

壁
紙
の
端
も
何
事
も
な
か
っ
た
よ

う
に
き
れ
い
に
整
え
る
こ
と
が
で

き
ま
し
た
。

思
っ
た
よ
り
も
大
変
な
作
業
で

し
た
が
、
以
前
か
ら
や
っ
て
み
た

い
こ
と
で
し
た
の
で
、
と
て
も
い

い
経
験
に
な
り
ま
し
た
。

次
は
、
自
宅
の
壁
紙
の
張
り
替

え
に
挑
戦
し
て
み
よ
う
と
思
い
ま

す

み
な
さ
ま
、こ
ん
に
ち
は
。

ひ
だ
ま
り
部
リ
ー
ダ
ー
の
西
村
で
す
。

今
回
も
「
た
い
よ
う
の
は
た
け
」
の
様
子
を
お
伝
え
し
ま
す
。

春
の
「
イ
チ
ゴ
」
に
ひ
き
つ
づ
き
、
今
年
の
夏
は
「
ス
イ
カ
」

を
育
て
よ
う
と
、
ひ
だ
ま
り
部
で
打
ち
合
わ
せ
を
し
て
畝
に

そ
の
た
め
の
エ
リ
ア
を
確
保
し
、
小
玉
ス
イ
カ
の
苗
を
購
入

し
育
て
ま
し
た

わ
た
し
の
子
ど
も
の
こ
ろ
の
夏
の
風
物
詩
と
い
え
ば
、夏
休

み
祖
父
の
家
に
行
き
そ
の
地
域
の
盆
踊
り
か
ら
帰
っ
た
あ
と
、

祖
母
が
用
意
し
て
く
れ
て
い
る
ス
イ
カ
で
し
た 

旬
の
も
の
は
、季
節
の
思
い
出
と
結
び
つ
い
て
い
る
よ
う
な
気

が
し
ま
す
。

た
い
よ
う
の
は
た
け
で
育
て
て
い
た
ス
イ
カ
も
よ
う
や
く

大
き
く
な
り
、「
も
う
よ
い
だ
ろ
う
」
と
収
穫
し
て
き
た
も
の

が
、こ
ち
ら

 

。

収
穫
前
に
ス
イ
カ
を
た
た
い
て
み
た
り
、色
づ
き
を
確
認
し

満
を
持
し
て
収
穫
し
て
き
た
の
で
す
が
、
持
ち
帰
り
い
ざ

割
っ
て
み
る
と
ま
だ
だ
い
ぶ
早
か
っ
た
で
す
・・・

そ
の
数
日
後
に
収
穫
し
た
も
の
も
、
ま
だ
ま
だ
の
出
来
で
し

た…

。

夏
時
期
は
最
近
の
天
候
も
あ
り
管
理
も
大
変
で
す
し
、
収

穫
の
タ
イ
ミ
ン
グ
も
は
じ
め
て
育
て
る
も
の
や
、
慣
れ
な
い

う
ち
は
な
か
な
か
む
ず
か
し
い
も
の
で
す
が
、
い
つ
か
み
な
さ

ん
に
も
、お
す
そ
わ
け
で
き
る
よ
う
に
み
ん
な
で
た
の
し
く
取

り
組
み
た
い
と
思
い
ま
す
♪

さんに協力していただき発送しております（パートナーシップ）「いなほ」は

私
、
入
社
し
ま
し
た
☆

ウ
チ
。
こ
ん
な
こ
と
や
っ
て
ま
す

西
村 

創 

の
感
動
体
験

私
、
入
社
し
ま
し
た
☆

ウ
チ
。
こ
ん
な
こ
と
や
っ
て
ま
す

日
中
は
ま
だ
夏
の
名
残
を
感

じ
ま
す
が
、
夜
は
だ
い
ぶ
涼
し

く
な
っ
て
き
ま
し
た
。
み
な
さ

ま
お
元
気
で
お
過
ご
し
で
し
ょ

う
か
。

以
前
か
ら
室
内
の
壁
紙
を
自

分
で
張
り
替
え
て
み
た
い
と

思
っ
て
い
た
と
こ
ろ
、
事
務
所

の
１
階
の
壁
紙
が
汚
れ
て
い
る

の
で
、
張
り
替
え
が
必
要
に
な

り
ま
し
た
。

こ
れ
は
チ
ャ
ン
ス
だ
と
思
い
、

今
回
私
が
壁
紙
張
り
替
え
に
初

挑
戦
！
し
ま
し
た

素
人
の
私
一
人
で
は
不
安
で

し
た
の
で
、
日
ご
ろ
か
ら
お
付

き
合
い
さ
せ
て
い
た
だ
い
て
る

業
者
さ
ん
で
「
イ
ン
テ
リ
ア
サ

ン
ア
イ
の
井
上
さ
ん
」
に
ご
指

導
し
て
も
ら
い
ま
し
た
。

ま
ず
は
、
汚
れ
て
い
る
壁
紙

を
カ
ッ
タ
ー
を
使
っ
て
は
が
し

て
い
き
ま
す
。

次
に
、
ネ
ッ
ト
で
購
入
し
た

「
の
り
付
き
壁
紙
」
を
張
り
替

え
た
い
壁
の
長
さ
よ
り
少
し
長

め
に
カ
ッ
ト
し
た
後
、
壁
紙
を

張
っ
て
い
き
ま
す
。

今
井 

佳
子
の
感
動
体
験

《

今
井

佳
子
》

私
、
入
社
し
ま
し
た
☆

ウ
チ
。
こ
ん
な
こ
と
や
っ
て
ま
す

《

ひ
だ
ま
り
部

西
村

創
》

当社 Ｘ
(旧ツイッター)

ひ
と
こ
と
不
動
産
業
界

野
村
不
動
産
ソ
リ
ュ
ー
シ
ョ
ン
ズ
（
株
）
は
、２
５
回
目
と
な
る

「
住
宅
購
入
に
関
す
る
意
識
調
査
」
の
結
果
を
発
表
し
た
。今

後
の
不
動
産
価
格
に
つ
い
て
は
、「
上
が
る
」
が
４
２
．０
％
（
前

回
調
査
比
６
．４
ポ
イ
ン
ト
増
）
で
増
加
し
、２
０
１
１
年
の
調

査
開
始
以
来
の
最
多
と
な
っ
た
。「
下
が
る
」
は
１
７
．９
％
（
同

５
．５
ポ
イ
ン
ト
減
）
と
減
少
し
た
。「
上
が
る
」
と
予
測
す
る

理
由
は
、「
地
価
や
材
料
費
、人
件
費
等
、不
動
産
の
価
格
が

下
が
る
要
素
が
な
い
」
な
ど
の
回
答
が
見
ら
れ
た
。

《
不
動
産
流
通
研
究
所 
Ｒ
．Ｅ
．ｐ
ｏ
ｒ
ｔ 

よ
り
》

〝

今
後
の
不
動
産
価
格
、
「
上
が
る
」
予
測
が
過
去
最
高 

〟

壁紙がきれいにはがれ
ると気持ちいい～

壁紙を広げて
カットしていきます

師匠の井上さんが
温かく見守ってくれました！

張替え完了！
きれいになりました

だいぶ早すぎた収穫・・・

先月のグッときた本の紹介

『お金をかけない集客図鑑』

「マーケティングについて学びたい」とずっと思っていました。
これまで不動産業をとおして、なるべく多くの方のお役に立て
るように知識・技術を磨いてきましたが、そもそもそれを上手に
アウトプットするにはどういう人にどう届ければよいのか、には
感覚的なところがありました。ですのできちんとマーケティング
を通した発信が必要と思い、いろいろと探した結果、外部から
の評判のよい当書にたどり着きました。
内容は、4段階ステップで構成されており、集客にはまず「自
分を知る」ことから始まります。わかっているようでふわふわし
ていた自分や会社の「商品」を本書のおかげで見える化でき
ました。テクニック的な要素は当然ありますが、やはり「だれに
どうしたいか？」という根本がずれないようにするのはとても
大切だと思いました。ただお金儲けをしたいのか、はたまた、
困りごとを解決しお役にたちたいのか。わたしにとって「集客」
ではなく「ご縁づくり」となる活動をしていきたいと思っており
ます♪

著者：吉澤 健仁
出版：白夜書房

石川 の

は 

け
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